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Een stevige boost voor uw salesteam?
Verbetering van uw commerciéle resultaten?
Van klant naar loyale ambassadeur?

SALES BOOST PROGRAMMA

Met het Sales Boost Programma geven wij uw organisatie in een traject van één jaar een stevige
boost. Het resultaat? Betere verkoopresultaten en loyale klanten.

U kiest uit de volgende onderdelen van het programma:

* One Page Sales Performance Plan. Een persoonlijke
Performance Plan (A4) met concrete doelen en acties, die
wekelijks/maandelijks geévalueerd worden

e Sales Assessment. Om de individuele sterktes en
verbeterpunten in kaart te brengen voor coaching, training en
teambuilding.

e Sales Leadership: Leading High Performance Sales
Teams. Versterk de kwaliteiten van de salesmanagers om het
beste uit uw commerciéle adviseurs te halen.

* Psychologie van de verkoper. Verkopers leren met krachtige
psychologische tools zichzelf te coachen om topprestaties te
leveren.

* Boost Sales Teams. Teams maken een omslag in hun manier
van denken, voelen en doen. Door focus en geloof in de eigen
kracht, leveren zij bijzondere prestaties.
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Tevredenheidsgarantie
Wij zijn overtuigd van de resultaten die wij met dit programma kunnen bereiken. Daarom hanteren wij een
tevredenheidsgarantie: Less cure?? = Less pay !!

Klanten

Wij hebben delen van dit programma verzorgd voor onder andere: Essent, ING Groep, IBM, De Boer
Tenten, Hewlett Packard EMEA, Cisco Systems, Microsoft Europe, Fit 4 Finance, ABNAMRO en SNS
Reaal Groep.
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